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消费帮扶，是巩固拓展脱贫攻坚成果同乡村振兴有效
衔接的重要举措。2020 年商洛市脱贫攻坚工作取得全面
胜利，回望过去，从 1996 年宁商两地签署挂钩及扶贫开发
协议，到 2016 年中共中央办公厅、国务院办公厅印发《关
于进一步加强东西部扶贫协作工作的指导意见》，南京与
商洛携手共进的步伐更加铿锵有力。南京的帮扶工作也
从开始的送资金到现在的送产业、送人才、送技术、送服务
等。随着商洛农村的不断发展，乡村振兴步伐的不断加
快，商洛特色农产品在南京消费帮扶下，走上了越来越多
南京市民的餐桌。

宁企扎根宁企扎根 搭建搭建““商商””货入货入““宁宁””通道通道

“还是主推秦岭土蜂蜜系列吧，南京人还是喜欢高品
质原生态的特色产品。”在栖商共建的商州区产业脱贫示
范园内，南京企业家魏坤正操着一口标准的南京普通话和
员工一起打包商洛特色农产品，准备参加在南京举办的南
京市农产品产销对接会。“这两年，南京市各类农产品展销
会，都会邀请我们企业入驻。每次销量都美得很，这次农
产品一定能像前几次展会一样大卖。”她又操着半生的商
洛话自信地说道。

2021 年 3 月，栖霞区对口帮扶商州区联络组（以下简
称联络组）在商州区举办了一场商州—栖霞消费帮扶对接
活动。活动中，很多商州农产品企业代表都热情地与这位
南京企业家打着招呼，更有一些代表由衷地表达对魏坤的
感谢。京东商洛馆的负责人回忆说：“当时因为核桃滞销，
库房的核桃堆积如山，几经介绍，最后抱着试试看的心态
给魏坤打了电话。结果她二话不说，就拉走了所有滞销的
核桃。”不仅如此，她还代表该企业维系着在南京展会上签
订的当地客户，充当着两地企业的“业务员”。

通过这场会议，联络组积极招引，将有着丰富农产品
销售经验的魏坤留在了商洛，正式在当地注册成立了商洛
福之兴农产品贸易有限公司。

“一直以来，在市场销售环节中，宁商两地存在诸多差
异，它们中间好像夹着一道墙，但是把墙推倒了，就是一座

桥，商洛福之兴现
在就是在架这座桥。”

魏坤笑着说道。通过渠道
融合，目前，福之兴公司在陕

西签订了 6 家省级龙头企业的江
苏总代理，一家苏陕协作企业的南京总

代理，为这些知名品牌在东部地区的销售贡
献自己的力量。

去年 5 月份，南京栖霞区对口帮扶展示馆开业前夕，
福之兴公司在联络组的帮助下，跑遍商洛六县一区，同商
洛市 90 多家企业进行对接，找寻了 300 多种类的商品。
那段时间，魏坤同联络组一起奔波于商洛和南京两地。南
京方对货品不熟悉，就安排商洛团队去分类摆放货品；商
洛团队对南京消费习惯不了解，她就亲自做起了产品讲解
员，给南京群众讲解商洛的名特优产品。半个多月的筹
备，也让栖霞区的对口帮扶展馆成为同类展馆里产品种类
最全、辐射区域最大的一个馆。

销售渠道打通了，产品品牌打响了，福之兴公司的订
单量也随之增加。但在屡次的发货过程中，运输方式单
一、时效性不强、运费普遍偏高、破损率高等物流问题一直
制约着两地市场的长期稳定健康发展。

经联络组积极协调，牵线中央定点帮扶商洛的中国邮
政集团，成功开辟了商州—栖霞邮政专线，无论整车运输，
还是一件代发，都大大提高了运输效率，而且节约成本。
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在离商洛福之兴农产品贸易有限公司不远的陕西供
销兴茂科技有限公司内，工人们在有条不紊地忙碌着，一
颗颗核桃经过流水线处理，成为一袋袋包装精美的产品。
在线上订单包装车间，两三名工人从传送带接过包装好的
核桃产品，仔细核对订单后，将一箱箱成品核桃打包，准备
发往全国各地。

2019 年，陕西供销兴茂科技有限公司通过人社部门
的苏陕协作社区工厂认定，不仅为该公司带来了一部分资
金，同时栖霞区还在公司成立电商中心，帮助公司通过抖
音、拼多多、京东等线上平台进行销售，每年销售额超过
1000 万元。公司营业收入也从 2019 年的 3000 多万元增
长到现在的 1.2 亿元，更是解决了附近 400 多名群众的就
业问题。

陕西供销兴茂科技有限公司的发展壮大，只是宁商协
作立足消费帮扶的一个缩影。在商洛，越来越多的企业通
过宁商协作搭建的消费平台，让自家的优质农产品销往
全国各地。

商州区润科农业投资开发有限公司是
一家食用菌生产企业，受制于自身市场开
拓能力的影响，产品销售一直都是该企
业发展的瓶颈。为提高企业市场竞争
力，助力国企扩销促产，持续带农增
收，联络组从市场规律出发，积极促
成润科聘请福之兴专业销售团队作
为“职业市场推广人”，形成“福之兴
管销售+润科管生产”的协作模式。按
照专业化发展思路，润科依托生产技术
优势，全力做好食用菌产品生产，守牢产
品质优核心竞争力；福之兴依托销售优
势，积极开拓全国市场。在这样的分工协
作下，两家企业形成更加
紧密、更加融合的市
场开拓模式。

借助畅通
的 销 售 渠
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蟹味菇和白
玉 菇 日 单 品
销 量 可 达 1 万

袋，润科食用菌加工厂产能也提高了二至三成。
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“核桃全身都是宝，商洛核桃更是品质优良，应该
让更多的人知道它……”在“大秦岭牛伯伯”牛波的办

公室，说起核桃，他总有说不完的话，做不完的事。
2015 年，刚刚退休的牛波，没有选择安逸的晚年生

活，而是选择了二次创业，进军“电子商务”。
“商洛核桃，历史悠久。早在 1000 多年前的汉代，

就为当地百姓辛勤种植。唐代已是‘果之甚者，莫如核
桃’。北宋《本草衍义》中记载：‘核桃风发，陕、洛之间甚
多’。《直隶商州志》也有：‘商洛果之最甚者，无如核桃’
的记述……”牛波的直播和很多带货主播不一样，在他
的直播间，讲述的都是关于核桃的故事。“商洛核桃有得
天独厚的生态环境和文化背景优势，核桃文化是商洛核
桃特有的基因，我们应该让人了解关于它的故事。”牛波
解释道。

6 年多的时间，牛波除了每天都坚持在网络平台宣传
商洛核桃外，他还着手进行核桃产品的研发。

“到底做什么产品呢？”受一款市场热门产品的启发，牛
波尝试将核桃做成核桃酱，这样它既有核桃的营养，有酱的
风味，而且也解决了保质期的问题。经过 40多次的反复调
制之后，一款国内首创、以中国“核桃之都”商洛老树核桃为
主要原料的大秦岭牛伯伯品牌核桃酱与消费者见面。

除了提高商洛核桃知名度、提高产品的附加值。牛
波感觉要让商洛核桃走出国门，关键是找到好的合作伙
伴和专业的人才，为此，他紧抓宁商交流、南京和商洛对
口帮扶等机会，向先进的食品加工企业学习经验。宁商
协作开展消费帮扶以来，牛波已经参加了南京举办的各
类 农 产 品 展 销 会 16 次 ，大 秦 岭 牛 伯 伯 品 牌 核 桃 酱 在
2018 年被宁商两市供销社评为“最受南京市民欢迎的
商洛农产品”。

“十几次的交流学习，让我眼界大开，不仅有了和更多
人交流的机会，也让我从食品包装、营销、品牌打造等各个
方面认识到自身的差距，促进了核桃产品的研发和更新换
代……”牛波像打开了话匣子一般，开始滔滔不绝地说起
参加南京展销会的经历。

如今，大秦岭牛伯伯品牌产品已由最初的 1 个单品变
成现在的 30 多个单品。“现在和几年前相比，变化太大了，
宁商协作的消费帮扶给了商洛农产品更加广阔的平台。”
他相信，在消费帮扶的支持下，越来越多的商洛优质农产
品一定能够走向全国，走向世界。
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除了核桃，商洛的蜂蜜品质也十分优良，但一直未能
走出秦岭。联络组在一次到商洛福之兴考察的过程中，
了解到魏坤有开拓秦岭蜂蜜的想法，在帮助魏坤深入分
析产业现状和未来突破口后，
2022 年 8 月，一家专业蜂
蜜 加 工 企 业 —— 商 洛
花 想 蜂 农 业 技 术 发
展 有 限 公 司 成 功
入驻栖商共建的

商州区产业脱贫示范园。
在联络组的支持推荐下，魏坤带领团队一路调研学

习，以三岔河镇为示范点，开展了大规模采样行动，与三岔
河签订订单农业合作协议，实现蜂蜜品质可控。据统计，
截至目前，仅三岔河镇引龙寺村一个村的蜂蜜就高达
4300公斤。

“农业永远离不开科技，只有科技才能助农。”魏坤十
分清楚，科技在农业领域的关键作用。于是，企业聘请了
西北大学食品科学学院的教授团队，在园区和基地内设立
工作站，并入驻了秦创原（商洛）驱动平台，用专业的知识
改变当地蜂农的传统思维，把所有的痛点一一解决。

8 月 15 日，在第六届丝博会现场，商洛馆商州展区内，
许多时尚的女士纷纷在商洛花想蜂农业技术开发有限公
司的一款蜂蜡口红前驻足观看。“口红竟然还能用蜂蜡制
作？”“你看，这支口红涂在皮肤上还可以变色。”不少人在
产品前讨论和热议。

花想蜂公司把蜂产品做出了新花样。据介绍，该款口
红都是用秦岭的蜂蜡提炼制作而成，有 999 正红色口红、
蜂蜜柚子色温变口红、蓝色丽人变色口红 3 种色号。“相较
于市面上工业加工口红，蜂蜡口红没有添加任何化学添加
剂，每一种材料都做到了天然可食用，无刺激不过敏。同
时由于蜂蜡具有顺滑细腻的特点，能使嘴唇长时间保持湿
润，避免了长期涂口红嘴唇干涩的问题。”魏坤说道。

近两年来，在花想蜂团队的努力下，公司在2021年的第
六届陕西省农业科技创新创业大赛中荣获初创组三等奖，在
今年的陕西中蜂蜂蜜品质大赛中获得了银奖，在第六届陕西
省农村创业创新大赛决赛中该公司的“中华蜂加工与营销乡
村振兴示范”项目荣获二等奖。同时，公司还是陕西省农产
品加工协会副会长单位、省供应链协会副会长单位。

“有宁商协作这么好的平台，一定要把精深加工体现
出来，要在商洛的农产品上提炼出来更加有附加值、可以
带动更大的社会效益和经济效益的产品。”魏坤自信地
说。科技让秦岭土蜂蜜走出了大山，走向全国，让养蜂成
为商洛的“甜蜜”产业。

消费帮扶不是终点，而是双方协作新的起步。在一辆
辆装满商洛农产品的物流车里、一场场展销会上、一次次
交流合作中，宁商两地将进一步巩固协作成果，为商洛发
展注入源源不断的动能。
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本报记者 王江波

““花想蜂花想蜂””品牌系列产品品牌系列产品

花想蜂公司蜂蜜花想蜂公司蜂蜜
加工车间加工车间

魏坤与蜂农探讨魏坤与蜂农探讨
蜂种情况蜂种情况

花想蜂公司产品亮相丝博会花想蜂公司产品亮相丝博会，，深受消费者喜爱深受消费者喜爱。。

陕西供销兴茂科技有限陕西供销兴茂科技有限
公司核桃分选现场公司核桃分选现场


